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50 anos para
comemorar
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As comemoragdes em torno dos 50
anos da regulamentacdo da profissdo
de corretor de imoéveis, que estaremos
realizando ao longo de 2012, é um im-
portante momento para refletirmos so-
bre a profissao. As primeiras atividades
protagonizadas por um intermediador
imobiliario em nosso pais datam do ini-
cio do século 19.

Naquele tempo, D. Jodo VI tinha se
mudado, com toda a corte portuguesa,
para o Rio de Janeiro. A necessidade de
moradias para os nobres de além-mar
movimentaram a entdo pacata capital
federal, demarcando o primeiro aque-
cimento do mercado imobilidrio brasi-
leiro. Desde entdo, nossa profissao nao
parou mais. Deixamos de ser, a partir
da regulamentacao profissional, mero
aproximador de partes para nos tor-
narmos consultores altamentes espe-
cializados na conversao de recursos em
aquisicao e administracdo de imoéveis.

Temos acumulado conquistas suces-
sivas para a nossa categoria, como des-
dobramento da luta e do empenho de
muitos. O principal motor dos avangos
€ o crescente aprimoramento dos pro-
fissionais. Somos consultores a servigo
da sociedade. O aquecimento do setor,
somado aos desejos dos brasileiros de
terem um, dois, varios imodveis, reforca
nossos compromissos. Mais do que fes-
tejar a nossa legislacdo, datada de 27 de
agosto de 1962, temos que aproveitar
a oportunidade para definirmos cami-
nhos para outros 50 anos. Boa leitura!

Jodo Teodoro da Silva
\Presidente do Sistema Cofeci—CreciJ

Financiamento imobiliario vai
ultrapassar RS 200 bi em 2012

Bancos publicos e privados vdao ampliar

volume de recursos
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Crédito imobilidrio de bancos puiblicos e privados ird priorizar imduveis residenciais na concessio de financiamentos

Bancos publicos e privados anunciaram
que vao ampliar em 30% o volume de crédito
imobilidrio em 2012. Segundo a Abecip (As-
sociacao Brasileira de Empresas de Crédito
Imobiliario e Poupanga), cerca de R$ 103 bi-
Ihdes de recursos oriundos da poupanga en-

Mulheres ocupam 32%

A presenca feminina no segmento imo-
biliario ja corresponde a 1/3 de toda a cate-
goria dos corretores de imoéveis. O dado foi
apurado em levantamento feito pelo Sistema
Cofeci-Creci para identificar o perfil atual do
profissional do setor. O crescimento é expres-
sivo, pois representa um aumento de 50% em

Corregedoria dinamiza tramite
de processos e julgamentos
O presidente do Creci-RS, Flavio Koch, foi
nomeado corregedor federal do Sistema Co-
feci-Creci. Sua principal atribuigao sera acom-
panhar a tramitagao de processos administra-

tivos disciplinares e os prazos de realizagao de
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julgamentos nos Crecis e no Cofeci.

Novo ministro ira facilitar acesso
do corretor ao governo Pag. 8

trardo nesse mercado neste ano. O volume de
financiamentos concedidos pela Caixa Econo-
mica Federal foi de R$ 84 bilhdes em 2011. O
presidente da Caixa, Jorge Hereda, fala sobre
temas de interesse dos corretores de iméveis
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em entrevista ao “Cofeci Noticias”.

do mercado imobiliario

relacdo ao recenseamento concluido em 2005,
quando as mulheres representavam 21% da
categoria. De norte a sul elas ocupam espa-
¢os. Segundo analises das representantes do
segmento, as caracteriticas atribuidas ao gé-
nero, como sensibilidade, intuigao e coopera-
¢ao, ajudam a fidelizar clientes. Pég. 4eb

Crecis farao celebracoes
regionais dos 50 anos
Reunido realizada em Brasilia, pelo Cofeci,
com os presidentes dos Regionais deliberou
que os 50 anos de regulamentacao da profis-
sdo de corretor de iméveis serao celebrados
também nos Estados. As comemoragdes irao
se estender por todo 0 ano de 2012.  Pag. 2

Lider no Creci-PE, José Mendonca
falece em Recife Pag. 6
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Sucesso

Waldemir Correia
de Alagoas, diz ser
um “corretor de
imoveis que tem
uma construtora”

Empreendedorismo
no setor imobiliario

“Eu nao tinha nem onde morar. Foi
gracas a profissao de corretor de imo-
veis que mudei minha vida”, relata o
empresario alagoano Waldemir Cor-
reia, ao falar com orgulho da profissao
que transformou sua histdria. Egresso
de uma infancia simples, atualmente
ele é um dos grandes empresérios no
setor imobiliario em Maceid. Antes de
se tornar corretor, foi gerente de loja,
comerciante e sacoleiro. Em 1997, in-
gressou na profissao e nunca mais dei-
xou o mercado imobiliario.

Naquela época o mercado imobili-
ario vivia momentos dificeis. “Apesar
das dificuldades e do pouco dinhei-
ro que tinha, eu colocava 10 reais de
combustivel por dia para trabalhar,
fazia estudos na area e focava em ven-
das em que eu poderia ter éxito”, re-
lata. Apds quatro anos atuando como
corretor, passou a utilizar o que eco-
nomizava para comprar imoéveis ina-
cabados e finalizar a reforma. Assim,
em 2002, fundou sua propria empresa,
a WCorreia Construgdes.

“Quando comecei, sofri muito pre-
conceito entre os construtores por ser
um corretor de imdveis, mas consegui
mudar isso. Através dessa profissao,
consegui tudo que tenho hoje, con-
quistado com muita luta e dignidade.
Nao sou um construtor. Sou um corre-
tor de imdveis que tem uma constru-
tora. Eu sei a importancia de ser cor-
retor e o quanto devo a categoria pela
transformacao da minha vida”.

Foto: Lidia Lemos
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Cofeci celebrara 50 anos
em eventos nos Regionais

42 edicao do Enbraci e primeiro Congresso Internacional do
Mercado Imobiliario vao acontecer em agosto, em Brasilia

Presidentes dos Crecis se comprometeram, em Brasilia, a realizar celebracdes regionais dos 50 anos da categoria

Reunido realizada na sede do Cofeci, em
Brasilia, com os presidentes dos Crecis, em
janeiro, deliberou que as celebragdes dos 50
anos da regulamentacao da profissao de cor-
retor de imdveis serdo levadas também aos
Regionais, numa programacao que ira con-
templar todo o ano de 2012. Havera eventos
nos Crecis para mobilizar a categoria, e mar-
car o fato nas principais cidades do pais. Na
data nacional da profissao, em 27 de agosto,
o ponto alto da agenda
sera a realizagdo simul-
tanea do 4° Enbraci
(Encontro Brasileiro de
Corretores de Imdveis)
e da primeira edicao
do Cimi (Congresso
Internacional do Mer-
cado Imobiliario), de
27 a 30 de agosto, no Centro de Convengdes
Ulysses Guimaraes, em Brasilia.

“E uma data histdrica, que iremos utilizar
para mobilizar o setor, apresentar nossa im-
portancia aos demais segmentos e valorizar
a categoria”, conta o presidente do Sistema
Cofeci-Creci, Joao Teodoro da Silva. Na reuniao
com os presidentes dos Crecis, Teodoro propos
mobilizagao em torno da data. O Colégio de
Presidentes selou um acordo no qual todos
irdo incrementar as celebragdes, com o objetivo
de difundir os valores da profissao e de seus
seguidores. Uma comissdo organizadora foi

“O profissional brasileiro
tem de estar atendo a dois mo-
vimentos do mercado global”,

Jodo Teodoro da Silva

instituida, sob a coordenagao do presidente do
Creci-DF, Hermes Alcantara.

Oportunidade para novos negocios

Durante os eventos em Brasilia, havera
uma série de oportunidades. Comitivas
de paises como Estados Unidos, México,
Portugal, Espanha, Panama e representan-
tes de nagdes da Africa, América Central e
Caribe ja confirmaram presenga. Vém ao
Brasil em busca de
intercambio e parce-
rias. “O profissional
brasileiro tem que estar
atento a dois movimen-
tos no mercado global.
Com o fortalecimento
da economia brasileira,
o investidor interna-
cional confia em trazer seus recursos para o
Brasil. E uma oportunidade de captar clientes
no exterior por meio das parcerias com os
profissionais estrangeiros credenciados nas
entidades profissionais parceiras do Cofeci.
O outro movimento € levar brasileiros que
dispdem de capital - fruto da nossa expansao
econdmica — para aquisi¢des imobilidrias em
outros paises. O momento internacional esta
muito convidativo para compra de iméveis nos
Estados Unidos, Europa e México, por exem-
plo”, analisa Teodoro. Para mais informagoes,
acesse o site www.enbraci.com.br.

Foto: Divulgagdo
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Financiamentos devem crescer 30% em 2012

Em entrevista, presidente da Caixa apresenta os planos para o setor imobiliario

Bancos publicos e privados vao ampliar
recursos destinados a financiamentos
imobilidrios em 2012. A Caixa Econémica
Federal e a Abecip (Associagao Brasileira
de Entidades de Crédito Imobiliario e Pou-
panca ), que representa os bancos privados,
projetam um aumento de 30% a 35% no
volume de recursos a serem concedidos a
aquisicdo de imdveis neste ano. O valor dos
financiamentos com recursos da poupanga
devem atingir a cifra de 103 bilhdes. O pre-
sidente da Caixa, Jorge Hereda, falou sobre
o assunto na entrevista a seguir:

Quantos iméveis, para que camadas da
populacdo e quantos reais em contratos a
Caixa financiou ao longo de 2011?

Jorge Hereda: A Caixa concedeu 1.097.199
financiamentos habitacionais, no total de R$
80,09 bilhdes, sendo que 54,6% do valor e
51,9% da quantidade de contratos foi desti-
nada a Habitagao de Interesse Social.

Quais as perspectivas para 2012?
Estimamos crescimento de até 30% na
concessao de crédito imobiliario.

A crise financeira internacional pode-
ra interferir, gerando retracio no crédito
imobiliario no Brasil?

Nao cremos que haja alteragao nas metas
dos programas habitacionais de interesse
social, sendo que esta mantida a meta de
2 milhdes de novas moradias até o fim de
2014, no ambito do Programa Minha Casa
Minha Vida (PMCMV).

Como foi o desempenho do PMCMV?

Embora a regulamentacao da Faixa 1 - fi-
nanciamentos para familias com renda de
até R$ 1,6 mil — tenha sido concluida em se-
tembro, as contratagdes nos ultimos meses
de 2011 avangaram em ritmo acelerado. Ao
todo, foram contratadas 446.608 moradias
pela Caixa, de um total de 457.005.

Por que o PMCMV ndo contempla a
compra de imdveis usados?

O objetivo do PMCMYV, além de combater
o déficit habitacional, é gerar renda e empre-
go. Tem foco social e econdmico. Dai aten-
der exclusivamente a producao de novas
unidades habitacionais. Quanto aos imdveis
usados, existem outras linhas de crédito que
atendem esse segmento.

Por que a Caixa procurou o Sistema

Jorge Hereda, presidente da Caixa Econdmica Federal

Cofeci-Creci para ser parceiro na fiscali-
zacao do PMCMV?

Parcerias como as firmadas com o Siste-
ma Cofeci-Creci tém por objetivo mitigar o
risco de desvio das finalidades do PMCMYV,
evitando que aproveitadores possam se va-
ler de atos ilegais em beneficio préprio.

Quais os resultados dessa parceria?
Dentro das expectativas.

Qual o conceito que os corretores de
imoveis tém perante a Caixa?

A Caixa tem o maior respeito e conside-
racao por esses profissionais e os considera
atores importantes do setor habitacional.

Quais faixas de renda terdo prioridade
nos financiamentos imobiliarios em 2012?

Temos produtos e interesse em aten-
der a todos os segmentos, desde a bai-
xissima até a alta renda. O PMCMYV con-
tinuara priorizando familias com renda
de até R$ 1,6 mil.

Ha mudancas previstas para os modelos
atuais de financiamento imobiliario?

Nao, muito embora a Caixa esteja, conti-
nuamente, buscando melhorias.

Ha possibilidade de o PMCMYV vir a fi-
nanciar iméveis usados?

Nao. O PMCMV tem como premissa in-
tensificar a atividade econémica, por meio
da construgao civil. Seu foco é na produ-
¢ado de unidades.

Foto: Divulgagédo

Analise

A locomotiva
da economia

O mercado imobiliario segue sendo a
locomotiva da economia brasileira nesses
tempos de crescimento, estabilidade e
pujanga. O cendrio internacional nao ame-
aca o segmento. Os bancos continuardo
a conceder crédito imobilidrio em 2012,
com um incremento de 30% em relagdo ao
ano passado. As pessoas, aglutinadas no
chamado mercado consumidor, seguirao
em busca de realizar o que persiste como
o maior sonho do brasileiro: a conquista
da casa propria. Ou seja: tudo converge
para que o setor continue prosperando
em numeros e em seu papel social.

Dados divulgados por institui¢oes
financeiras impressionam por sua mag-
nitude — grandiosidade similar ao déficit
habitacional brasileiro e a preméncia em
soluciona-lo. Os tiltimos seis anos foram
0 apice de um movimento que se iniciou
em 3 de agosto de 2004, com a lei federal
n? 10.931. Esta compungiu instituicdes
financeiras a voltar ao mercado e a apli-
car seus recursos em habitacao. Normas
posteriores e a alta demanda transforma-
ram uma medida quase compulséria em
um bom negdcio para bancos publicos
e privados. A populacao também foi
beneficiada, com uma politica habita-
cional tinica — como “nunca antes nesse
pais” — que contempla todas as camadas
e faixas de renda.

Andlises de conjuntura assinadas
por renomados especialistas alarmam
corretores de imdveis ao prever uma es-
tagnagao do setor. Sao projecdes que, ao
menos em 2012, tém raras chances de se
concretizar. Em vez de retragdo, estamos
num momento de estabilizacdo. O exacer-
bado crescimento dos ultimos seis anos
deu vazao auma demanda reprimida por
décadas. Agora, é a hora do equilibrio,
com alocomotiva da economia chegando
a sua velocidade de cruzeiro.
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Mulheres ocupam 1/3 do mercado imobiliario

Cerca de 32,7% dos corretores de imoéveis do pais sao do sexo feminino, de acordo

Foto: Anderson Santiago

com levantamento realizado pelo Sistema Cofeci-Creci em 2011, em todo o pais
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No Nordeste, mulheres superam 40% da categoria. No Ceard, as profissionais estdo satisfeitas com o mercado imobilidrio.

aumento da presenca feminina no

mercado imobiliario é uma das
caracteristicas que mais se destaca como
mudanca no perfil do corretor de imo-
veis, nos ultimos tempos. Dos 260 mil
profissionais em atividades, 32,7% sao do
género feminino, de acordo com levanta-
mento feito pelo Sistema Cofeci-Creci em
2011. No recenseamento concluido em
2005, a mulher ocupava 21% dos postos
em atividades, o que ja representava um
salto impressionante em relacdo a década
anterior, quando os homens somavam
mais de 90% de toda a classe.

Em poucos anos, estatisticamente, elas
ampliaram em 50% sua presencga entre os
inscritos nos Crecis. A regido do pais com
o maior niimero de corretoras de imédveis
¢ o Nordeste, onde 40,5% dos profissio-
nais sao do sexo feminino. Nesse ranking,
a regido norte vem com 40%, a regiao
sudeste com 32,3%, a regiao centro-oeste
com 30% e a regido sul com 29,9%.

A diretora de Fiscalizag¢ao do Creci-
CE, Edal Costa, interpreta os dados: “O
crescimento do niimero de corretoras
no Nordeste deve-se as condicdes de
empregabilidade para mulheres serem
inferiores em relagdo as outras regioes.
Além disso, temos outros beneficios nesse

segmento, como a rentabilidade que a
corretagem proporciona, a flexibilidade
de horarios e a condicao de profissional
liberal, que nos permite conduzir a vida
familiar junto com a profissao”. Ela esta
no mercado hé 20 anos. Quando ingres-
sou, sentia preconceito em relagdo as
mulheres. “Tivemos que atravessar as
barreiras”, relata.

Corregedora do Creci-RS, Sandra The-
reza Nunes, corretora de imdveis ha 35
anos, conta sobre as dificuldades no inicio
da carreira. “Era preciso muito conheci-
mento e uma extrema dedicagdo, superio-
res ao exigido para os homens. Hoje, isso
mudou. As mulheres sdo procuradas por
fazerem diversas coisas e todas elas com
muita seriedade”. Para Eulalia Caldas,
registrada no Creci-PA ha 31 anos, “hoje,
hd um convencimento maior de nossa
capacidade, pois a mulher passa mais
credibilidade as pessoas, por ser natural-
mente mais atenciosa”. Segundo ela, ha
clientes que preferem trabalhar com mu-
lheres — o que proporciona o crescimento
de corretoras no mercado imobiliario.
“A maior dificuldade ainda é convencer
o consumidor sobre a importancia do
corretor de imdveis e da exclusividade
nas negociagdes”, complementa Euldlia.

Fiscalizacao tem
menos problemas

De acordo com a diretora de Fisca-
lizacdo do Creci-CE, Edal Costa, as
mulheres sdo menos envolvidas em
casos de exercicio ilegal da profissao.
“As corretoras de imdveis sao mais exi-
gentes, disciplinadas e cuidadosas com
a profissao”, diz ela. O diretor nacional
de Fiscalizacdo do Sistema Cofeci-Creci,
Claudemir Neves, confirma a avaliacao.
“Temos pouquissimos problemas de
exercicio ilegal da profissdo com mulhe-
res. Aparentemente, elas se preocupam
muito mais com a legalidade da situa-
¢ao”, destaca. Quanto as caracteristicas
femininas, ele afirma: “ Elas expressam
maior afetividade, e isso, pode se tornar
um diferencial muito positivo para a
obtencdo de clientes, especialmente
familias que buscam realizar o sonho da
casa propria. Em determinados casos,
¢ uma caracteristica que se destaca na
construcao da confianca e na fidelizacao
do cliente”.

Projegdes do Sistema Cofeci-Creci com
base no crescimento da presenca femini-
na na profissao demonstra que, dentro
de cinco ou seis anos, a categoria ird se
dividir igualmente entre os sexos: 50%
de mulheres e 50% de homens corretores
de imdveis. O crescimento da presenca
feminina tem sido exponencial. Em
1995, a presencga feminina na categoria
era de 8,3%. Em 2005, passou para 21%.
Em 2011, as mulheres ja ocupavam 33%
desse mercado. O aumento, nos tlltimos
seis anos, foi de aproximadamente 62%.

“As mulheres tém um jeito especial
para fazer negocios. Elas sdo percepti-
vamente mais agucadas para identifi-
car o lar. A participagao dos corretores
nas transagdes imobiliarias tende a
aumentar com a presenca feminina no
mercado imobilidrio. Estamos muito
felizes com o crescimento das mulheres
na profissao de corretores de imdveis”,
finaliza o presidente do Sistema Cofeci-
Crecdi, Joao Teodoro da Silva.
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Caracteristicas femininas impulsionam o éxito
no segmento, analisam corretoras de imoveis

aber equilibrar com éxito a carreira, os

filhos e as tarefas domésticas € o grande
desafio da maioria das mulheres. As que
se destacam profissionalmente, utilizam
como diferencial de atuacdo caracteristi-
cas proprias do género feminino - hoje ja
reconhecidamente valorizadas em todas
as teorias de gestdo, e destacadas como
ingredientes da receita de sucesso da mu-
lher no mercado de trabalho. No segmento
imobiliario nao é diferente. As corretoras
de iméveis bem sucedidas conciliam cora-
gem, iniciativa e determinacao, atributos
considerados masculinos, a sensibilidade,
intuicao e cooperagao.

Para Manuela Corréa Ribeiro, proprieta-
ria de uma das mais reconhecidas imobi-
liarias da Bahia, a Imobiliaria Ponto 4 &
Coelho da Fonseca, o principal diferencial
da mulher é a preocupagao com os deta-
lhes. “Nds temos uma visdo mais ampla e
pratica. Analisamos o imdvel para o cliente
com a sensibilidade do nosso préprio dia a
dia. E indicamos o produto mais adequado
para sua necessidade”, diz ela, corretora de
imoveis ha 35 anos.

A carioca Henrriett Pestana, gerente da
BrasilBrokers, leva para o trabalho a de-
dicacdo dispensada a sua propria familia.
“O prazer e a sensagao de realizar o sonho
da casa propria, principalmente de pes-
soas que nem acreditavam que isso seria
possivel, é muito gratificante. A oportuni-
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dade de lidar com milhares de pessoas nos
possibilita uma experiéncia incrivel. Cada
cliente é uma histéria de vida”, descreve.

A diretora administrativa do Creci-SE
e suplente do Cofeci, Fatima Sobral, era
funcionaria publica. Pediu exoneragao,
trocando a estabilidade pela realizagao no
mercado imobilidrio. Para ela, a mulher tem
mais facilidade em identificar as necessida-
des de um cliente que busca adquirir um
imoével. “Somos mais detalhistas, exigentes
e temos uma visao panoramica do nego-
cio”, diz Fatima.

Para a cearense Adriana Neves, con-
selheira do Creci-CE,
anos e proprietaria da imobiliaria Escala

corretora ha 18

Iméveis, o que distingue as mulheres no
mercado imobilidrio é a personalidade
feminina. “A mulher é mais paciente,
responsavel, e usa o sentimento, é um
pouco psicologa. Consegue fazer com
que o cliente se torne um amigo, e ele
prefere e confia em um amigo”, analisa.
Do ponto de vista das multiplas ativida-
des femininas, para ela um dos grandes
atrativos da profissao é a flexibilidade de
horarios. “Como corretora, eu faco meu
horario. A profissdo permite adequar a
rotina dos negocios as necessidades dos
nossos filhos”. A gaticha Sandra Thereza
Nunes acrescenta: “Sinto-me util em po-
der tranqiiilizar o cliente com solugdes
para suas duvidas e riscos”.

Manuela Corréa Ribeiro, corretora de imoveis na Bahia

e

Sandra Thereza N unes, corregedora do Creci-RS

Valentina Caran: uma historia que virou livro

Foto: Divulgagdo
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Biografia da corretora é contada em livro

Em Sao Paulo, o nome Valentina Caran
¢ sinobnimo de negdcios imobilidrios. No
segmento ha 30 anos, ela dirige um grupo
empresarial que leva seu nome desde 1983.
Ja foi considerada a maior corretora de imo-
veis do Brasil. Trabalha desde crianga: me-
nina pobre que ficou érfa de mae aos nove
anos, atuou na lavoura ainda na infancia,
ao lado do pai e de seis irmaos. Quando
mudou para Sao Paulo, vendeu livros de
porta em porta até ingressar no segmento
imobiliario. Sua vida ndo s6 daria um livro,
como deu: “Valentina Caran - Sua histdriae
seus segredos de sucesso no ramo imobili-
ario”, editado pela Nobel em 2001.

“Tudo que tenho foi gragas a profissao de
corretagem”, relata ela. Sua equipe tem 120
corretores e 70% sao mulheres. “Os clientes
preferem as mulheres por terem mais gar-
ra, serem mais responsaveis e honestas”,
conta. Workaholic assumida, ela conseguiu
conciliar a carreira com a vida pessoal. Teve
seis filhas, sendo que quatro ja ingressaram
na profissao imobilidria. Valentina descreve
sua visao sobre um corretor de imdveis.
“Independente de ser homem ou mulher,
para o corretor o mais importante é conhe-
cer o mercado e ser um profissional capaz
de atender o cliente com o que ele precisa.
O sucesso depende de cada um”, finaliza.
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Corretores atuam no
combate a dengue

Membro do Comité Estadual de Con-
trole da Dengue, o Creci-SP continua mo-
bilizando os profissionais do Estado no
combate a dengue. O Regional tem orien-
tado seus inscritos para que verifiquem
constantemente os imdveis vagos que
estejam sob sua responsabilidade. “Além
de ser uma questao de saude publica, a
ocorréncia da doenga também prejudica
os negdcios imobiliarios, ja que diminui o
interesse pela aquisi¢ao de propriedades
que estejam situadas em locais onde haja
grande incidéncia de casos”, comentou
o presidente do Creci-SP, José Augusto
Viana Neto. Para intensificar a mobili-
zagdo, o Creci-SP realizou palestra sobre
o tema, com a representante da Sucen,
Irma Terezinha Rodrigues Neves Ferrei-
ra. Ela falou sobre como evitar a dengue
no segmento imobilidrio. Anualmente, o
Conselho paulista engaja-se nessa causa,
de satude publica, com a realizagdo de
agOes educativas e preventivas.

Estudantes aquecem
mercado de locacao no Pl

O segmento de locagdes em Teresina
cresce consideravelmente nos meses de
janeiro e fevereiro. Segundo levantamen-
to do Creci-PI, esse movimento deve-se
ao inicio do ano letivo e a mudanga, para
a capital do Estado, de estudantes prove-
nientes do interior e de regides vizinhas.
De acordo com o presidente do Regional,
Jodo Batista da Paz Brito, ha demanda por
imoéveis com pregos mais acessiveis.

“Os pais buscam por quitinetes e aparta-
mentos de um ou dois quartos, que sejam
bem localizados e tenham muitas linhas de
onibus nas proximidades. As pessoas que-
rem seguranga. Optar por morar proximo as
universidades sai caro e esses locais ja nao sao
mais tao procurados”, analisa o presidente.

Capitais e outras cidades que sao pdlos
educacionais espelham esse movimento.
A dica de especialistas, para quem deseja
montar uma carteira de locacdo, é apostar
em imoveis residenciais pequenos, de até
dois quartos. Além de mobilizar um inves-
timento mais baixo, em relacdao a unidades
de alto padrao, tém mais procura, especial-
mente nos grandes centros urbanos.
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Pioneiro deixa legado para o Creci-PE

José Mendonca, lideranca imobiliaria no Nordeste, falece em Recife

1

O patriarca imobilidrio José Mendonga entre os filhos, e sucessores, Frederico (esq.) e Petrus Mendonga

m dos baluartes do mercado imobilidrio

em Pernambuco, o corretor de imdveis
José Mendonga faleceu no dia 2 de janeiro, aos
75 anos. Sua trajetoria deixou um legado ines-
timavel ao segmento. Ha 32 anos, ele fundou
a imobiliaria Arrecifes, lider em administra-
¢ao de imoveis de terceiros no Nordeste. Sua
devocao levou-o a representar a categoria por
décadas, no Creci e no Cofeci. Trés de seus
quatro filhos trabalham com iméveis Dois de-
les, Frederico e Petrus, seguem o caminho do
pai: atuam no Sistema Cofeci-Creci.

“O Mestre Mendonga foi uma das mais
proeminentes personalidades a enriquecer o
quadro de conselheiros do Cofeci. Sua forma
equilibrada e sapiente de se expressar ficara
marcada na memoria dos que tivemos o pri-
vilégio de ouvi-lo. A sapiéncia popular ndo
erra. Boas arvores dao bons frutos. Temos a
convicgao de que ele estard sempre presente
nas pessoas de seus filhos, que ndo negam a
origem”, lamentou o presidente do Sistema
Cofeci-Creci, Joao Teodoro da Silva.

Corretor de imoveis e advogado militante
na area imobilidria, Mendonga presidiu o Cre-
ci- PE entre 1985 e 1988. Foi conselheiro federal
durante 21 anos. Em 1987, foi agraciado pelo
Cofeci com o troféu Colibri de Prata. Afastou-
se da representatividade para combater uma
cirrose hepatica, oriunda de gordura no figa-
do. “José Mendonga enfrentou oligarquias no
Estado e sempre esteve na luta constante pe-
los corretores de iméveis”, disse o presidente
do Creci-PE, Daniel Floréncio.

“Poderia definir papai como um homem
admiravel, de costumes simples, que dedicou
sua vida a familia, aos negdcios e ao nosso
bom Deus; de atitude comedida e de nota-
vel cultura geral, deixou sua marca por onde
passou; justo e generoso com o semelhante,
coerente com as palavras, sabia expor seu po-
sicionamento com mansidao, jamais fazendo
concessao de seus principios ético-morais.
Deixou-nos como heranga seu maior legado,
seu honrado nome, estampando-o como tro-
féu em sua vida profissional. Dele adquiri o
gosto pelo estudo das ciéncias juridicas e o
amor pela arte da corretagem imobilidria”,
disse Petrus Mendonga.

Seu primogeénito, Frederico Mendonga, cor-
retor de iméveis, avaliador imobilidrio, profes-
sor universitario e autor de livros técnicos fala
sobre a influéncia do pai: “Abracei a profissao
em 1985, influenciado pelo meu pai. Dizia ele
que essa € uma profissao que nos permite,
dentre outras conquistas, fazer novos amigos
e aprender todos os dias, bem como prosperar
financeiramente. Para isso, dizia, deveriamos
buscar nos preparar cada vez mais. Junta-
mente com a determinagao e a defini¢ao de
objetivos, a cultura e a solida formagao é que
fazem a grande diferenca entre os profissio-
nais. Papai também deixou como legado o seu
exemplo. Mesmo doente e na cama, jamais
reclamou da vida e sempre agradeceu a Deus
por tudo que vivia, inclusive pelos amigos e
familiares que lhe dedicaram tanto carinho e
amor até o seu ultimo momento”.
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Flavio Koch, presidente do Creci-RS, é
nomeado corregedor federal do Cofeci

Funcao foi criada para imprimir celeridade a processos e julgamentos
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O presidente do Creci-RS, Fldvio Koch, nomeado corregedor federal pelo presidente do Sistema Cofeci-Creci

presidente do Creci-RS, Flavio Koch,

foi nomeado corregedor federal do Sis-
tema Cofeci-Creci. A designacao foi feita pelo
presidente do Cofeci, Jodao Teodoro da Silva.
“Criamos o cargo porque sentimos a necessi-
dade de agilizar o julgamento dos processos
administrativos e disciplinares do Sistema Co-
feci-Creci, e também para termos mais infor-
magOes a respeito dos processos que correm
nos Crecis”, explica Teodoro. Segundo ele, a
atuagdo da Corregedoria Federal sera uma
espécie de acompanhamento da tramitagao
dos processos administrativos e disciplinares.
O Corregedor sera responsavel por acompa-
nhar todo tipo de agdo processual. O acom-

panhamento sera interno, numa relagao entre
0s Crecis e o Cofeci.”Essa nomeagcao significa
mais um passo importante do Cofeci na busca
do aperfeicoamento”, comentou Flavio Koch
sobre sua nova fungo.

Instituida pela portaria Cofeci n® 041/2011,
a nova fungdo podera realizar correigdes
e inspecdes gerais, ordindrias e extraordi-
narias, totais ou parciais, compreendendo
orientacao, fiscalizagao e inspe¢dao sobre os
procedimentos atinentes a tramitagdo e ao
julgamento de processos administrativos e
disciplinares, no Cofeci e nos Regionais. O
desempenho da funcao nao ird interferir na
autonomia administrativa de cada Creci.

Novo cargo devera dinamizar o trabalho nos Regionais

Segundo Koch, sua atuagdo visa propor-
cionar maior agilidade no andamento dos
processos. “Existem processos que vém se
arrastando por um longo tempo, descarac-
terizando um dos objetivos do Cofeci e dos
Crecis, trazendo prejuizo aos corretores de
imoveis e a sociedade. Dessa forma, evitare-
mos eventuais prescri¢des”, concluiu o pre-
sidente do Creci-RS. A celeridade também
ira conferir qualidade e eficiéncia ao resul-
tado das agbes.

“A criacdo desse cargo foi muito interes-
sante para todos do Sistema Cofeci-Creci. A
nova fungdo ird trazer mais tranquilidade
aos Crecis no que diz respeito aos processos
e a parte institucional de cada Regional. A
Corregedoria examinard também a parte

contabil dos Crecis”, enfatiza o presidente
do Creci-DF, Hermes Alcantara. Para o pre-
sidente do Creci-BA, Samuel Prado, a deci-
sao chega em boa hora. “O nome de Flavio
Koch foi muito bem escolhido. A Correge-
doria vem para dinamizar o nosso traba-
lho”, acrescentou ele.

Gaucho de Porto Alegre, Flavio Koch é
corretor de imoveis (CRECI-RS 1.937), desde
1968, e perito avaliador. Comegou a trabalhar
em defesa da categoria em 2002, quando foi
eleito diretor do Sindiméveis-RS. Em 2003,
foi eleito conselheiro efetivo do Creci-RS e di-
retor-tesoureiro da entidade. Preside o Creci-
RS desde 2007. Sua gestao tem como objetivo
trabalhar pela valorizagao da categoria e pela
melhoria do mercado de trabalho.

Volta ao mundo

FGTS vai financiar
material de construcao

O Conselho Curador do FGTS criou
linha de crédito com juros reduzidos
para financiar a compra de material de
construcgao para construcao ou amplia-
¢do de imoveis residenciais, instalagdo
de hidrometros de medic¢ao individual,
sistema de aquecimento solar e itens
que visem a acessibilidade. O limite do
empréstimo serd de até R$ 20 mil, con-
cedido pela Caixa, com prazo de até 120
meses para a quitagao.

Fiscais combatem falsos
corretores no litoral de SP

Durante o verao, o Creci-SP intensificou
a fiscalizagao nas cidades litoraneas, onde
ha um incremento nas locacdes por tem-
porada. Nesse periodo, crescem também
dentncias de exercicio ilegal da profissao
nessas regioes. Segundo o Regional, ha
casos de familias enganadas por estelio-
natarios que se fazem passar por correto-
res, alugando imoveis que nao existem ou
que nunca estiveram disponiveis.

Creci-PR organiza |
Simcori em Curitiba

Sob o comando do presidente interino
Admar Pucdi Janior, o Creci-PR ira reali-
zar no dia 04 de maio a primeira edigao
do Simcori (Simpoésio de Corretores de
Imoveis), em Curitiba. O evento ira abor-
dar a capacitagao profissional, visando o
aprimoramento da categoria. Informa-
¢Oes e inscrigoes ja estdo disponiveis no
site www.simcori.com.br

Creci-PB institui niicleo
de pesquisas e estatisticas

O presidente do Creci-PB, Romulo So-
ares, anunciou a criagdo de um nucleo
de estatistica para fornecer informagdes
oficiais sobre o mercado imobiliario na
Paraiba. O mapeamento sera feito nas
cidades de Jodo Pessoa, Santa Rita, Con-
de, Bayeux e Cabedelo. Os primeiros
numeros apurados deverao ser veicula-
dos neste semestre. Os dados irdo auxi-
liar corretores de imodveis, imobilidrias,
construtoras, incorporadoras e informar
o mercado consumidor.
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Pergunte ao Cofeci

Qual a responsabilidade
das empresas do setor e
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como elas devem solucio-
nar problemas decorren-
tes do boom imobilidrio?
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As empresas atuam para atender neces-

Deputado Francisco
Everardo, “Tiririca”
(PR-SP)

sidades, tentando solucionar o déficit habi-
tacional do pais, estimado em 9 milhdes de
residéncias. A maioria atua de acordo com
a lei, cumprindo os compromissos com o
consumidor. O aumento de carros e a falta
de estacionamento sao problemas de infra-
estrutura, cujas solugdes nao dependem di-
retamente do setor imobiliario, mas do Po-
der Publico. Temos pressionado o governo
a criar melhores condig6es para a urbaniza-
¢ao e o planejamento das areas habitaveis.
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O que leva a escalada
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dos precos dos imé-
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veis. Eles acompanham
essa euforia do setor de
construgio?

Vladimir Carvalho,
Cineasta

A escalada de pregos no mercado imo-
biliario, que se reflete em todos os padrdes
de imdveis, resulta de uma procura maior
do que o que vem sendo ofertado aos con-
sumidores. O déficit habitacional no pais é
elevado € a casa propria segue sendo o prin-
cipal sonho do brasileiro. Com a ascensao
das classes C e D e a formagao de uma nova
classe média houve um aumento de consu-
midores avidos por moradias. Os construto-
res buscam lucro nos seus negdcios, mas nao
podem ser considerados os vildes. A boa no-
ticia € que esse aumento tem um limitador: o
poder aquisitivo do povo. Assim que atingir
um limite s6 duas coisas podem ocorrer: ou
0s precos se estabilizam ou caem.

Expediente
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Novo ministro deve aproximar
corretores e governo federal

Posse de Aguinaldo Ribeiro no Ministério das Cidades ira ampliar
dialogo com profissionais imobiliarios, avalia dirigente do Cofeci

Aguinaldo Ribeiro, ministro das Cidades, e o vice-presidente de Assuntos Legislativos do Cofeci, Romulo Soares

A chegada do entdo deputado federal pa-
raibano Aguinaldo Ribeiro (PP) ao Ministério
das Cidades devera ampliar o relacionamen-
to entre o Sistema Cofeci-Creci e 0 governo
federal. A avaliagao é do vice-presidente ad-
junto de Assuntos Legislativos, Romulo Soa-
res, conterraneo do novo ministro e presiden-
te do Creci-PB. Ele representou o presidente
do Cofecdi, Joao Teodoro da Silva, na solenida-
de de posse de Ribeiro, em Brasilia.

O Ministério das Cidades é estratégico
para o mercado imobiliario. Entre outros
motivos, a pasta faz a gestdao do Programa
Minha Casa, Minha Vida e do PAC. “Agui-
naldo Ribeiro é um empresario do setor
imobiliario que conhece todos os meandros

e necessidades que o mercado enfrenta”, dis-
se Romulo. A proximidade podera acentuar
o relacionamento do Cofeci com o governo
federal e fortalecer a categoria. Na Paraiba, o
ministro se relacionava com o Creci.

“Darei atengao a todas as categorias quali-
ficadas do Brasil, dentre elas os corretores de
imdveis. Assumo a responsabilidade de fa-
zer tudo que estiver ao meu alcance para que
este pais tenha inclusao social. Isso deve ser
uma regra e nao uma excegao”, disse Ribeiro
a Roémulo na cerimonia de posse. O Cofeci
ja possui assento no Ministério das Cidades.
Com a chegada de Ribeiro, a expectativa da
categoria € ampliar sua participagao nas po-
liticas e decisOes referentes ao setor.

Moradia é prioridade do governo, diz presidente Dilma

No discurso que fez durante a posse de
Aguinaldo Ribeiro, a presidente da Repu-
blica, Dilma Roussef, enfatizou a respon-
sabilidade do novo ministro em honrar o
compromisso do governo federal em reduzir
o déficit habitacional no pais. “O Programa
Minha Casa, Minha Vida é a nossa estraté-
gia central de garantia para que as familias
de baixa renda conquistem o sonho da casa
propria”, declarou a presidente.

Ela afirmou também que espera do novo
ministro atenc¢do integral a questdes como
acesso a moradia, universalizagao do sane-
amento e melhoria na mobilidade urbana,
além de uma gestao livre de desvios e de-
nuncias. Os dados oficiais do Ministério das
Cidades indicam um déficit habitacional de
7,5 milhdes de moradias no pais. Ha estimati-
vas de que essas deficiéncias ja estejam acima
dos nove milhoes de unidades habitacionais.
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